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- Kolumne

Gebrauchtsoftware schafft mehr Markt

warelizenzen ist ein Nischenge-
schiift, das den Anbietern tiberhaupt
nicht gefillt. Sie versuchen, es deshalb
entgegen geltendem Recht als illegal
hinzustellen. Bereits vor fiinf Jahren
entschied der Bundesgerichtshof, dass
sich das Urheberrecht eines Herstellers
in dem Moment erschopft, in dem er
die Software zum ersten Mal verkauft
(im Juristenjargon: Erschépfungs-
grundsatz). Damit ist der Handel und
Weiterverkauf von Software-Lizenz-
rechten grundsitzlich zulissig. Es han-
delt sich auch um keine rechtliche Grauzone, Wer
gebrauchte Software kauft, handelt absolut legal.
Schon aus diesem Grund kénnen Softwarean-
bieter den Handel mit gebrauchter Software nicht
verhindern. Sie wiren im Gegenteil gut beraten,
den Second-Hand-Markt zu férdern. Warum soll-
te bei Software nicht funktionieren, was im Auto-
handel gelebte Praxis ist? Wer sich keinen Neu-
wagen leisten kann oder will, kauft ein gebrauch-

Der Handel mit ,gebrauchten” Soft-

brauchsspuren, eine verkiirzte Lebensdauer des
erstandenen Wagens sowie - je nach Alter - ge-
ringere Modernitit in Kauf. Umgekehrt kénnen
Verkdufer gebrauchter Automobile mit einem sol-

chen Handel den Kauf eines Neuwagens zumin-

dest teilweise finanzieren. Bei Software kénnte
das folgendermalen vonstatien gehen: Ein wech-
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selwilliger Nutzer verkauft seine Soft-
warelizenz an einen professionellen
Zwischenhiéindler. Den Erlés kann er in
neue Applikationen investieren. Damit
wire bei einem Softwarewechsel nicht
wie heute die gesamte Investition in das
alte System verloren. Deshalb wiire
auch das Lock-in nicht mehr so stark,
da im Falle eines Wechsels die Investi-
' | tionshohe geringer wiire.

Und die Wartungsvertrige? Ge-
brauchte Software wird normalerweise
ohne Wartungsvertrag weiterverkauft.
Das hat den Second-Hand-Handel bis-
her stark gebremst. Doch inzwischen offerieren

i Near- und Offshore-Anbieter Wartungsvertriige

fiir rund 14 bis 16 Prozent der Lizenzkosten statt
der bei Neusoftware iiblichen 18 bis 22 Prozent.
Die Gebrauchthindler vermitteln das.

Doch nicht nur fiir Verkdufer und Kaufer bringt
der Gebrauchtmarkt Vorteile. Auch die Hersteller
konnen davon profitieren: Zum einen vergroBert

. sich mit der Verringerung der Einstandskosten
tes Auto. Fiir den geringeren Preis nimmt er Ge-

der Kreis potenzieller Kunden und somit die Mog-
lichkeit des Upselling. Zum anderen diirfte die
Angst der Anwender vor einem Lock-in kleiner wer-
den und die Bereitschaft zu Investitionen steigen.
Diese Kolumne finden Sie auch im Blog der Com-
PUTERWOCHE unter blog.computerwoche.de. Dort
kinnen Sie Ihre Meinung abgeben und sofort ver-

. iffentlichen. Wir freuen uns aufThre Kommentare.



